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ผูแทนกลุมผูสงออกไทยสํารวจตลาดเส้ือผาที่ลอสแอนเจล ีส 
  

เมื่อเดือน พฤศจิกายน 2551  บริษัท Heart and Mind ไดเดินทางมาลอสแอนเจลีส เพ่ือ
ศึกษาลูทางการขยายตลาดมาทางฝงตะวันตกของสหรัฐ    
 

บริษัท Heart and Mind   ในนามผูแทนกลุมผูผลิตผูสงออกไทยที่เขารวมโครงการ 
นิวยอรค จับคูกับดีไซเนอรไทยในสหรัฐ และในโอกาสที่ทางบริษัทไดเขารวมงานแสดงสินคา
เสื้อผาเด็กที่นิวยอรค  ไดเดินทางมาลอสแอนเจลีสเพ่ือศึกษาโอกาสและความแตกตางระหวาง
ตลาดฝงตะวันออกและตะวันตกของสหรัฐ 

 
สคต.ลอสแอนเจลีสจัดทํานัดหมายให   และสรุปผลไดดังนี้ 

1) ไดเยี่ยมชม California Mart, New Mart, Cooper’s  Mart ซ่ึงเปน Trade Mart สินคา
แฟช่ัน เพ่ือศึกษาระบบการขายผานโชวรูมและเจรจาการคากับ showroom  ที่อยูใน  
Trade Mart รวม 4 แหง ซ่ึงไดรับผลตอบรับที่ดี  3 รายสนใจ และเห็นวาคุณภาพและ
การออกแบบดี ราคาเหมาะสม ( ประมาณ 30 เหรียญตอตัว ) และจะติดตอ
รายละเอียดกันตอไป 

 
2) ไดหารือกับ Mrs.Frances Harder, President ของ Fashion Business Institute ( FBI , 

www.FashionBizinc.org)ซ่ึงเปนหนวยงานพัฒนาธุรกิจแฟช่ันสนับสนุนโดยหนวยงาน
รัฐของลอสแอนเจลีสและ บริษัท AIMS เปนบริษัทที่ปรึกษาดานธุรกิจแฟช่ัน 
ประกอบดวยผูเช่ียวชาญสาขาตางๆในวงการแฟช่ัน  สรุปวา หากผูประกอบการไทย
สนใจขยายตลาดทางฝงตะวันตกของสหรัฐ ควรจะศึกษารสนิยมของผูบริโภคในแตละ
รัฐ ซ่ึงแตกตางกันขึ้นกับสภาพอากาศ วิถีชีวิต ฯลฯ และปรับสินคาใหตรงกับตลาดซ่ึง
แตกตางกับทางนิวยอรค หรือ ยุโรป ที่ผูประกอบการไทยคุนเคย  สําหรับขอดีของ
บริษัทไทยคือ มีประสบการณดานการผลิตเปน OEM ใหกับแบรนดใหญๆทั่วโลก และ
สินคาตัวอยางที่นํามาใหดู ฝมือการผลิตดี การใชผาดี ราคาดี แตตองปรับรูปแบบ 
ทั้งนี้การสรางแบรนดตนเอง และการเจาะขยายตลาดฝงตะวันตกนี้ ควรเร่ีมที่การศึกษา
ทําความเขาใจกับรสนิยมลูกคา ระบบการจัดจําหนาย ปรับรูปแบบสินคา  หาชองทาง
จัดจําหนายที่เหมาะสม และในอนาคตมีโอกาสที่จะขยายธุรกิจต้ังสํานักงานที่
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ลอสแอนเจลีส ซ่ึงหนวยงานรัฐสนับสนุนบริษัทตางชาติใหต้ังสํานักงานและมีสิ่งจูงใจให 
นอกจากนี้ ตอไปอาจขยายการผลิตมาที่นี่เพ่ือการสงออก เนื่องจากตลาดตางประเทศ  
เชน จีน นิยมสินคาที่ผลิตในสหรัฐ  นอกจากนี้ การทําธุรกิจออนไลนก็เปนอีกทางหนึง่
ที่เปนที่นิยมมาก ควรจะใหความสําคัญกับชองทางการจําหนายนี้ 

  
 ขอคิดเห็น 

1) ถึงแมวาเศรษฐกิจจะซบเซา แตโอกาสทางธุรกิจยังมีอยู โดยเฉพาะสินคาที่การ
ออกแบบดี ราคาไมสูง และยังเปนโอกาสดีหากบริษัทไทยจะเปดธุรกิจในสหรัฐตาม
นโยบาย Internationalization เนื่องจากรัฐบาลสหรัฐสนับสนุน และตนทุนลดลงจาก
เดิม 

 
2) แนวทางการดําเนินเจาะขยายตลาดแฟช่ันในฝงตะวันตกของสหรัฐ  ควรเปนการจาง

ผูเช่ียวชาญใหขอมูล คําแนะนําการปรับรูปแบบสินคาและชองทางการจัดจําหนายที่
เหมาะสม การจับคูธุรกิจกับผูจัดจําหนาย การทําประชาสัมพันธสรางแบรนด  รวมถึง
ควรจะใหความสําคัญกับการทําธุรกิจออนไลน ซ่ึงเปนชองทางการจัดจําหนายและการ
ทําการตลาดที่ตนทุนตํ่า และเปนที่นิยม ไปจนถึงการจัดต้ังสํานักงานในสหรัฐเพ่ือ
ใกลชิดกับตลาด เห็นลูทางการขยายธุรกิจไดตอไปในอนาคต ไปจนถึงการรวมผลิตใน
สหรัฐ ซ่ึงจุดแข็งของรัฐแคลิฟอรเนีย โดยเฉพาะลอสแอนเจลีสคือเปนแหลงผลิตสินคา
แฟช่ันของสหรัฐ      และมีแบรนดใหมๆหลายแบรนดที่เกิดและเติบโตจาก
แคลิฟอรเนีย   


